Account Executive

Plats: Stockholm, Hybrid
Omfattning: Heltid
Start: Enligt dverenskommelse

Vill du arbeta med en datadriven SaaS-16sning som hjélper ledande féretag inom
retail, FMCG, restaurang och fastighet att fatta battre beslut? Som Account Executive
pa Prospect Mapping ansvarar du for hela affiren - fran prospektering och
behovsanalys till avtal och fortsatt kundutveckling. Du far kombinera nykunds-
forsdljning med radgivning, workshops och langsiktiga kundrelationer.

Hos Prospect Mapping hjalper vi nagra av Nordens mest vélkédnda féretag att fatta battre
beslut kring etablering, férséljning och marknad med hjélp av data, digitala kartverktyg och
analys.

Nu sdker vi en Account Executive som vill vara med och driva var fortsatta tillvéxt genom att
skapa nya affarer och utveckla langsiktiga kundrelationer. Du far en central roll i ett
snabbvaxande och |6nsamt SaaS-bolag, med kontor i centrala Stockholm. Vi arbetar med
over 100 kunder runt om i Norden och nu sdker vi dig som vill vara med och forma var
fortsatta tillvaxt.

Om rollen

Den har rollen passar dig som gillar att skapa nya afférer. En stor del av din vardag handlar
om att identifiera nya kunder, bygga relationer med beslutsfattare och driva affarer hela
vagen fran forsta kontakt till signerat avtal.

Forsaljningen ar konsultativ och relationsdriven. Du séljer inte samma [6sning till alla, utan
satter dig in i kundens verksamhet och kopplar vart erbjudande till konkreta affarsbehov.
Det gor att varje kund och varje affér ser olika ut, vilket gor rollen varierad och utvecklande.
Affarerna sker ofta i dialog med forséljningschefer, ledningsgrupper, etableringschefer och
andra seniora beslutsfattare.

Rollen skiljer sig fran manga traditionella Account Executive-roller. Hos oss ldmnar du inte
over kunden nar affaren ar klar. Du fortsatter att utveckla relationen, leder workshops och
projekt tillsammans med kunden och hjalper dem att skapa langsiktigt varde med hjalp av
vara data- och analysverktyg.

Du kommer att:

e Identifiera, kontakta och utveckla nya affarsmojligheter hos bade nya och befintliga
kunder

e Halla workshops, kundmoten och presentationer

e Ansvara for hela saljprocessen - fran forsta kontakt och behovsanalys till offert,
forhandling och signerat avtal

e Bygga relationer med beslutsfattare och skapa fortroende hos bade nya och
befintliga kunder

e Leda onboarding och vissa kundprojekt tillsammans med vart interna team

e Planera och driva ditt séljarbete med stor frihet och eget ansvar

e Samarbeta nara produkt-, analys- och utvecklingsteamet for att sakerstélla hogsta
mojliga kundvarde

e Bidra med idéer kring hur vi kan utveckla vart erbjudande, vara processer och var
forsaljning



Kvalifikationer:
Vi lagger storre vikt vid personlighet och driv an exakt antal ar i en viss roll. Vi tror att du
har:
o Nagra ars erfarenhet av B2B-férsaljning, gérna inom Saa$, data, analys eller andra
komplexa tjanster
e Vana att sjélv prospektera, bygga pipeline och driva hela séljprocessen fram till
avslut
e Erfarenhetav att bade skapa nya affarer och utveckla kundrelationer dver tid
e Vana att halla presentationer, workshops eller affarsméten med beslutsfattare
e Flytande svenska och god engelska, bade i tal och skrift

Och du ar en person som:
e Trivs med att skapa nya kontakter och far energi av att 6ppna dorrar till nya affarer
e Tycker om att forsta kundens verksamhet och hitta 16sningar pa affarsutmaningar
e Bygger fortroende och langsiktiga relationer med kunder
e Tar stort eget ansvar och driver dina affarer framat
e Trivsienroll dar forsaljning, radgivning och projekt gar hand i hand
o Ar nyfiken, prestigelds och vill utvecklas tillsammans med bolaget

Vi erbjuder dig:

e En nyckelroll i ett snabbvaxande, I6nsamt och datadrivet SaaS-bolag dar din insats
gor stor skillnad

e Mojlighet att arbeta med nagra av Nordens ledande féretag inom retail, FMCG,
restaurang och fastighet

e Envarierad roll dér du kombinerar nykundsforséljning, strategisk radgivning och
langsiktigt kundansvar

e Ettengagerat team med korta beslutsvagar dar bra idéer snabbt blir verklighet.

e Enflexibel arbetsmiljé dar hybridarbete ar en sjalvklarhet

e Stora mojligheter att véxa tillsammans med bolaget och paverka var fortsatta
utveckling

Om Prospect Mapping
Vi &r ett svenskt SaaS-bolag som goér handeln smartare. Med hjélp av var molnplattform
fattar varumarken och handelsaktorer battre beslut genom ett datadrivet arbetssatt.

Vi kombinerar kvalitetssakrade data med interaktiva kartverktyg och avancerad analys for
att skapa kraftfulla beslutsunderlag. Vara kunder anvénder vara |&sningar for etablerings-
analyser, marknadsinsikter, optimering av saljdistrikt och kundbearbetning, prospektering
och strategisk affarsutveckling.

Vi befinner oss i en stark tillvaxtfas med kunder éver hela Norden - och nasta steg pa resan
vill vi gora tillsammans med dig.

Later det intressant?

Ansok via LinkedIn eller skicka ditt CV till career@prospectmapping.se.

Vi intervjuar |6pande, sa skicka garna in din ansdkan sa snart som mgjligt. Vi ser fram emot
att hora fran dig!
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