
Account Executive 
 
Plats: Stockholm, Hybrid 
Omfattning: Heltid 
Start: Enligt överenskommelse 

Vill du arbeta med en datadriven SaaS-lösning som hjälper ledande företag inom 
retail, FMCG, restaurang och fastighet att fatta bättre beslut? Som Account Executive 
på Prospect Mapping ansvarar du för hela affären – från prospektering och 
behovsanalys till avtal och fortsatt kundutveckling. Du får kombinera nykunds-
försäljning med rådgivning, workshops och långsiktiga kundrelationer. 

Hos Prospect Mapping hjälper vi några av Nordens mest välkända företag att fatta bättre 
beslut kring etablering, försäljning och marknad med hjälp av data, digitala kartverktyg och 
analys. 

Nu söker vi en Account Executive som vill vara med och driva vår fortsatta tillväxt genom att 
skapa nya affärer och utveckla långsiktiga kundrelationer. Du får en central roll i ett 
snabbväxande och lönsamt SaaS-bolag, med kontor i centrala Stockholm. Vi arbetar med 
över 100 kunder runt om i Norden och nu söker vi dig som vill vara med och forma vår 
fortsatta tillväxt. 

Om rollen 
Den här rollen passar dig som gillar att skapa nya affärer. En stor del av din vardag handlar 
om att identifiera nya kunder, bygga relationer med beslutsfattare och driva affärer hela 
vägen från första kontakt till signerat avtal.  
 
Försäljningen är konsultativ och relationsdriven. Du säljer inte samma lösning till alla, utan 
sätter dig in i kundens verksamhet och kopplar vårt erbjudande till konkreta affärsbehov. 
Det gör att varje kund och varje affär ser olika ut, vilket gör rollen varierad och utvecklande. 
Affärerna sker ofta i dialog med försäljningschefer, ledningsgrupper, etableringschefer och 
andra seniora beslutsfattare. 
 
Rollen skiljer sig från många traditionella Account Executive-roller. Hos oss lämnar du inte 
över kunden när affären är klar. Du fortsätter att utveckla relationen, leder workshops och 
projekt tillsammans med kunden och hjälper dem att skapa långsiktigt värde med hjälp av 
våra data- och analysverktyg. 
 
Du kommer att: 

• Identifiera, kontakta och utveckla nya affärsmöjligheter hos både nya och befintliga 
kunder 

• Hålla workshops, kundmöten och presentationer 
• Ansvara för hela säljprocessen – från första kontakt och behovsanalys till offert, 

förhandling och signerat avtal 
• Bygga relationer med beslutsfattare och skapa förtroende hos både nya och 

befintliga kunder 
• Leda onboarding och vissa kundprojekt tillsammans med vårt interna team 
• Planera och driva ditt säljarbete med stor frihet och eget ansvar 
• Samarbeta nära produkt-, analys- och utvecklingsteamet för att säkerställa högsta 

möjliga kundvärde 
• Bidra med idéer kring hur vi kan utveckla vårt erbjudande, våra processer och vår 

försäljning 



 
Kvalifikationer: 
Vi lägger större vikt vid personlighet och driv än exakt antal år i en viss roll. Vi tror att du 
har: 

• Några års erfarenhet av B2B-försäljning, gärna inom SaaS, data, analys eller andra 
komplexa tjänster 

• Vana att själv prospektera, bygga pipeline och driva hela säljprocessen fram till 
avslut 

• Erfarenhet av att både skapa nya affärer och utveckla kundrelationer över tid 
• Vana att hålla presentationer, workshops eller affärsmöten med beslutsfattare 
• Flytande svenska och god engelska, både i tal och skrift 

 
Och du är en person som: 

• Trivs med att skapa nya kontakter och får energi av att öppna dörrar till nya affärer 
• Tycker om att förstå kundens verksamhet och hitta lösningar på affärsutmaningar 
• Bygger förtroende och långsiktiga relationer med kunder 
• Tar stort eget ansvar och driver dina affärer framåt 
• Trivs i en roll där försäljning, rådgivning och projekt går hand i hand 
• Är nyfiken, prestigelös och vill utvecklas tillsammans med bolaget 

 
Vi erbjuder dig: 

• En nyckelroll i ett snabbväxande, lönsamt och datadrivet SaaS-bolag där din insats 
gör stor skillnad 

• Möjlighet att arbeta med några av Nordens ledande företag inom retail, FMCG, 
restaurang och fastighet 

• En varierad roll där du kombinerar nykundsförsäljning, strategisk rådgivning och 
långsiktigt kundansvar 

• Ett engagerat team med korta beslutsvägar där bra idéer snabbt blir verklighet. 
• En flexibel arbetsmiljö där hybridarbete är en självklarhet 
• Stora möjligheter att växa tillsammans med bolaget och påverka vår fortsatta 

utveckling 
 

Om Prospect Mapping 
Vi är ett svenskt SaaS-bolag som gör handeln smartare. Med hjälp av vår molnplattform 
fattar varumärken och handelsaktörer bättre beslut genom ett datadrivet arbetssätt. 
 
Vi kombinerar kvalitetssäkrade data med interaktiva kartverktyg och avancerad analys för 
att skapa kraftfulla beslutsunderlag. Våra kunder använder våra lösningar för etablerings-
analyser, marknadsinsikter, optimering av säljdistrikt och kundbearbetning, prospektering 
och strategisk affärsutveckling. 
 
Vi befinner oss i en stark tillväxtfas med kunder över hela Norden – och nästa steg på resan 
vill vi göra tillsammans med dig. 
 
Låter det intressant? 
Ansök via LinkedIn eller skicka ditt CV till career@prospectmapping.se. 
Vi intervjuar löpande, så skicka gärna in din ansökan så snart som möjligt. Vi ser fram emot 
att höra från dig! 
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